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[bookmark: _Toc493792072][bookmark: _Toc21944]		竞赛背景资料：(参考试题)
[bookmark: _Hlk495924820]约创制造有限公司于2020年成立，是一家生产P系列产品的民营企业，股东注册资金为600万，经过一年的经营，企业并没有什么发展。
最近，一家权威机构对该行业的发展前景进行了预测，认为P系列产品将会有较好的发展前景。为了公司在未来几年能够跻身同行业的前列，公司股东大会决定，重新聘用一批优秀的年轻人，来接约创制造有限公司，合同期限为4年。
现在你们五人将分别担任总经理、采购总监、生产总监、销售总监、财务总监。请运用你们所学的知识，根据公司现状与未来的市场预测去经营自己的公司吧，相信你们在未来的4年中能够闯出属于自己的一片天地。
公司详情如下：

	公司详情
	目前状况

	市场资质
	本地市场：已开发完成
区域市场：已开发完成
国内市场：未开发
亚洲市场：未开发
国际市场：未开发

	现金
	666万






当前资产负债表单位：万元
	资    产
	期初数
	期末数
	负债和所有者权益
	期初数
	期末数

	流动资产：
	负债：

	现金
	666
	666
	长期负债
	0
	0

	应收款
	0
	0
	短期负债
	0
	0

	在制品
	0
	0
	应付款
	0
	0

	成品
	0
	0
	应交税金
	0
	0

	原料
	0
	0
	一年内到期的长期负债
	0
	0

	流动资产合计
	666
	666
	负债合计
	0
	0

	固定资产：
	所有者权益：

	土地和建筑
	0
	0
	股东资本
	666
	666

	机器与设备
	0
	0
	利润留存
	0
	0

	在建工程
	0
	0
	年度净利
	0
	0

	固定资产合计
	0
	0
	所有者权益合计
	666
	666

	资产总计
	666
	666
	负债和所有者权益总计
	666
	666















市场价格和数量预测
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通用规则


[bookmark: _Toc26884][bookmark: _Toc493792073][bookmark: _Hlk493778285]第一章 通用规则
[bookmark: _Toc2417][bookmark: _Toc492976822][bookmark: _Toc493792075]比赛相关说明（重要）
根据本场比赛的赛程及场地安排，请参赛人员认真阅读下列说明：
1. 比赛暂停：比赛过程中选手一旦发现网络问题、电脑问题等无法进行比赛的，请举手提示，经裁判确认后，由技术裁判暂停本场比赛。暂停时，所有参赛队的虚拟时间冻结在每队的当前日期，不能推进日期。
在每阶段最后30秒内发生的故障，技术上不予暂停。
1) 网络问题：因网络问题造成的故障，裁判有权暂停比赛，在排除故障后，继续本场比赛。
2) 电脑问题：因选手硬件、电脑问题造成的故障（如重启、卡死等），裁判有权暂停比赛，在等待1分钟后，无论选手是否排除电脑故障，继续本场比赛。
3) 电脑卡顿：因选手电脑、网络不佳造成的卡顿，裁判不予暂停比赛。选手在每次操作后，系统反馈前，避免产生不可取消的订单。如长时间没有反馈，可尝试刷新页面。
2. 电脑系统建议：电脑使用1400*900以上分辨率，避免因分辨率过低而造成表单填写问题，如财务报表无法填写等。如遇到该问题，请使用crtl+鼠标滚轴/加号来放大浏览器内容。
3. 比赛选手如电脑无法连接网线，需自行携带网线转接口，因设备问题造成的无法连接比赛网络，由参赛队自行负责。
4. 比赛选手需自行安装录屏软件，在比赛前开启。如因录屏软件未安装或未开启而造成的争议，参赛队需无条件接受裁决结果。
5. 本次比赛不开放代工厂和拍卖功能。
6. 为维护比赛公平竞争的环境，对以下情况认定为恶意竞争行为: 
1) 比赛期间，公司当年所获取的销售订单总量超过本公司当年最大产能的2倍，且超过75%都违约，在本年中发生违约取消的订单，本年中有同区域参赛队伍投诉的（投诉时间仅限当年），经大赛裁判组仲裁后认定为恶意竞争；
2) 比赛中，一次订购了某一季的全部原材料，或一次订购原料总数超过该公司全年生产需求的1.5倍，不论是否进行收货操作，即可认定为恶意竞争; 
被判定恶意竞争后，立即取消该队比赛资格并清退离场，赛后，大赛组委会将书面通报给学校，投诉时间仅限当年有效。 
[bookmark: _Toc29544][bookmark: _Hlk1977704]比赛经营年数及每年运行时间
【比赛经营年数】：4年
 每年分【年初】，【年中】和【年末】三个阶段运行
· 【年初时段】：20分钟
· 【年中时段】：60分钟
· 【年末时段】：10分钟
每年运行过程的子阶段时间分配如表1
表1每年阶段经营功能的时间分配
	经营功能
	运行启动
	年初阶段
	年中阶段
	年末阶段

	促销及计划
	裁判手动
	5分钟
	×
	×

	第1次申请订单
	自动
	10分钟
	×
	×

	第2次申请订单
	自动
	5分钟
	×
	×

	第一季度
	裁判手动
	×
	15分钟
	×

	第二季度
	裁判手动
	×
	15分钟
	×

	第三季度
	裁判手动
	×
	15分钟
	×

	第四季度
	裁判手动
	×
	15分钟
	×

	商业情报收集+报表审核上报
	裁判手动
	×
	×
	10分钟


其中：×表示【经营功能】在本阶段是禁止使用。
每阶段的时间表示【经营功能】允许操作的时间，超过这个时间，该功能自动关闭。
[bookmark: _Toc492976823][bookmark: _Toc1340][bookmark: _Toc493792076]【年初时段】运行操作规则
1. 【年初时段】任务清单
【年初时段】用于当年参加各市场的促销广告投放、销售订货会、市场资质的研发投资，以及制定本年经营计划等活动。具体任务及限定时间如表2
表2 【年初时段】任务清单
	任务清单
	岗位
	促销及计划
(5分钟)
	申请订单及分配（1）
（10分钟）
	申请订单及分配（2）
（5分钟）

	投放促销广告
	总经理
	√
	×
	×

	市场资质（ISO）投资
	总经理
	√
	√
	√

	申请销售订单
	全岗
	×
	√
	√

	贴现
	财务
	√
	√
	√

	预算费用申报
	全岗
	√
	√
	√


1. 促销及计划时段的操作规则（【企业知名度】的具体说明见1.7）
1) 促销广告的目的是提升该市场中本企业的【企业知名度】排名，订单按照申报者的【企业知名度】排名顺序进行分配。【企业知名度】排名靠前的公司，更容易被分到申报的产品数量；
2) 投放促销广告只能在表2规定的时间内进行；
3) 促销广告分市场投放，每个市场投放的广告只影响本市场当年的企业知名度排名；
2. 第一次申报订单的操作规则
1) 【订单申报】
1 在规定时间内，各队同时进行订单数量申报，互不冲突。在选单结束进行订单分配时，根据各队的【企业知名度】排序，确定各队实际申报到的订单。
2 选手以队为单位进行订单申报，可同时进行所有市场、产品的订单申报，即：选择一张订单，填写需要获取的产品数量，然后点击【申报】按钮提交申请，申请产品的数量将被显示在订单表的【申报详情】栏中。
3 所有岗位都可以进行任何市场的订单申报，系统只更新接受最后一次点击【申报】的数量；
2) 【订单分配】
1 每张订单按照申请公司的企业知名度排名顺序依次进行分配；
2 公司申请某订单的数量小于该订单剩余产品数量时，按照申请的数量全额分配；
3 公司申请某订单的数量大于该订单剩余产品数量时，按照该订单剩余数量分配（即：申请人只能获得剩余产品数量）
4 当某订单的产品剩余数量为“0”时，该订单分配完成，还没排到的公司将不能获得该订单的产品；
3) 相同知名度排名时的【订单分配】
如果两家以上企业知名度排名相同且申请了同一张订单，本着平等分配的原则，按照下述方法进行分配。
1 【最小申请量平均分配法】：取该订单申请排名相同的公司总数S0，和相同排名各队中最小申请数量P0，计算：M0 ＝ P0×S0，如果M0小于订单剩余的产品数量（即：订单的产品数量足够让各公司都获得P0个产品），则：排名相同的各公司将分配到P0数量的产品，依次进行分配，直到M0大于订单剩余的产品数量（即：订单剩余产品数量不够按照P0平均分配）时，执行【按公司数平均分配法】；
2 【按公司数平均分配法】：取剩余公司数S0和订单剩余产品数U0进行比较，当U0大于等于S0时，计算：M1＝U0÷S0 取整，按照M1的取整值将产品分配给每个剩余公司，当U0小于S0（即：剩余的产品数量不够剩余公司平均分到1个）时，本次分配结束，剩余的产品将进入下个排名的分配；
3. 第二次申报订单操作规则
1) 第一次未分配完的产品订单在第二次申请阶段显示，已经分配完的订单不再出现在可选订单中。
2) 第二次申报订单操作与第一次申报订单相同。第二次申报时间结束后，系统自动进行第二次分配。
[bookmark: _Toc493792077][bookmark: _Toc492976824][bookmark: _Toc3146]【年中时段】运行操作规则
1. [bookmark: _Toc493792078][bookmark: _Toc492976825]年中运行的虚拟时间共为1年（4个季度）。1年为12个月，每3个月为1季（每季为1个阶段），每月为30天。每个季度运行时间为现实时间10分钟。
2. 年中每个季度（阶段）中，各队可进行日期自选。
1) 每月：各队可自主在一个月内选择经营日期进行操作（如1月1日，1月30日）。允许跳选日期操作，但只能向前跳选，禁止回退。
2) 每季度：在一个季度中，各队可自行结束每月操作，进入下月的日期操作（如1月1日，结束进入2月1日操作）。单每季度最后一个月，只能等待统一的季度结束时间，不能自主跳至下一季度；
3) 季度结束：设定的季度运行时间结束后，系统将自动结束本季度，所有未完成的操作，都将被自动跳转至本季结束状态；
3. 跳过的日期中如有没有完成的操作，系统会自动根据选定的日期判断跳过的操作是否违约，比如：从3月1日，跳到3月10日，中间的3月5日有原料到货的操作未执行，则跳到3月10日时，系统自动判定3月5日应到货的采购订单为【收货违约】。
4. 总经理可进行挑选日期操作；
5. 总经理选择操作日期后，其他操作岗位可点击日期旁的刷新按钮，刷新当前日期。
6. 运行中操作页面上的时间进度条，表示本季度运行的剩余时间（系统时间）
[bookmark: _Toc32369]【年末时段】运行操作规则
1. [bookmark: _Toc493792079][bookmark: _Toc492976826]【年末时段】所有经营操作均被停止；必须在规定的时间内完成
1) 经营报表【填制】、【上报】；
2) 商业情报收集
2. 经营报表【填制】、【上报】（具体报表说明见1.10）
1) 经营报表由【费用表】、【利润表】和【资产负债表】组成，每年各公司须在【年末】规定的时间内，完成经营报表的【上报】；
2) 经营报表的制作是由下列环节顺序完成，即：
【填制】岗位统计表 → 【提交】岗位统计表 →【生成】经营报表 →【上报】经营报表
1 岗位统计表包括：“经理统计表”，“采购统计表”，“销售统计表”，“财务统计表”和“生产统计表”，分别由经理、采购总监、销售总监、财务总监和生产总监各自填报并【提交】完成。岗位报表可以多次【提交】，每次【提交】都刷新上报的经营报表；
2 合成的经营报表不能直接修改，必须经岗位报表修改后再次刷新；
3 合成的经营报表由总经理或财务总监在“报表上报”功能中，点击【提交报表】完成上报，提交后不可修改；
4 【年末】结束时，系统自动关闭本年的所有报表操作
3) 报表核查
待系统的“年末”到时后，可以在“报表上报”窗口中，选择本年查询经营报表的“系统值”和“上报值”的对比数据；
1 报表对比数据显示格式为：系统值/本公司上报值；
2 显示底色表示对比数据的一致与否，【绿色】表示系统值与上报值一致，【粉色】表示系统值与上报值不一致，【黄色】表示没有上报数据；
4) 商业情报收集(【商业情报收集】具体说明见1.9)：
1) 进入【年末】时段，可以查询当年的“经营结果排名”；
2) 【年末】时段，可以通过总经理的【商业情报】功能，查看任何公司的【公司详情】，便于了解其他公司的经营动向。现金为负的公司无法获取商业情报。
[bookmark: _Toc6969]【容忍期】和【强制取消/执行】
1. [bookmark: _Toc492976827][bookmark: _Toc493792080]模拟运行中公司与外界的交易活动（或业务）必须在规定时间内完成（如：产品销售订单必须在交货日期前【交货】，原料订货必须在到货日期【收货】入库等），否则将降低企业的【经营诚信度】（见【经营诚信度】1.7）；
2. 【容忍期】：凡是在规定日期没有完成的业务操作，允许延迟一段时间继续执行，这个延迟的时段称为【容忍期】，在【容忍期】内除了按照业务要求进行操作外，必须：
1) 支付相应的违约金，在支付业务费用的同时支付违约金；
2) 扣减经营诚信度分数（见【经营诚信度】1.7）
3. 【强制取消/执行】：容忍期结束时仍不能完成业务操作时，该业务将被强制处理：
1) 订单【取消】（包括销售订单被取消，采购订单被取消），将强制扣除违约金，并额外再扣减【经营诚信度】分数，取消的订单将返回临时市场继续；
2) 费用支付业务【强制执行】，如：应还的贷款或利息等连同违约金。费用将被强制从财务账户中扣除，如果财务账户资金不足，将扣减至负值；
特别说明：【容忍期】和【强制取消/执行】是两种不同的惩罚措施。【容忍期】内，原操作仍然可以进行，将被扣缴违约金，并扣减OID减值1；如【强制】执行，则不允许进行原操作，扣除违约金，并扣除OID减值1及OID减值2。
[bookmark: _Toc3991]企业知名度和经营诚信度OID
1. 【企业知名度】是公众对企业名称、商标、产品等方面认知和了解的程度。企业知名度分市场计算，各公司在一个市场中的企业知名度排名，决定该市场订单分配的先后顺序。
1) 广告分为【战略】和【促销】两类；
1 【促销】广告只能在【年初】订单申请前进行投放，直接用于本年度企业知名度排名，本年【年中】运行开始后，促销广告不再影响企业知名度排名；
2 【战略】广告在【年中】可随时投放，但是只在每季度末进行计算，下季度1号显示上季度最终知名度排名。即：年初显示当前排名；第一季度显示年初排名；第二季度显示第一季度排名；战略广告对知名度有延续3年的影响，即投放的广告参与各年（三年）知名度计算；
2) 两类广告均分市场投放，用于提升企业在该市场的【企业知名度】排名；
2. 【经营诚信度】（简称OID）是反应经营信用程度的指标，与公司运行行为关联，不符合规则的业务行为，将减少【经营诚信度】，每项业务的操作或对OID产生增值的效应，或对OID产生减值的效应。OID的变化计算公式为：
某市场的OID值＝ 市场当前OID值＋市场OID增值－ OID减值，其中：
1) 增值的条件如表3所示，减值的条件如表4所示。
2) OID增值每年末自动计算一次；OID减值计算实时进行。
表3 OID增值计算项
	类别
	OID影响因素
	影响范围
	计算方式

	OID增值
	交货无违约
	单一市场
	常量

	
	市场占有率
	单一市场
	计算值

	
	贷款无违约
	全部市场
	常量

	
	付款收货无违约
	全部市场
	常量


表4 OID减值计算项
	类别
	OID影响因素
	影响范围

	OID减值
	订单违约交单
	容忍期内完成
	单一市场

	
	
	强制执行
	

	
	还贷及利息违约
	容忍期内完成
	全部市场

	
	
	强制执行
	

	
	付款收货无违约
	容忍期内完成
	全部市场

	
	
	强制执行
	

	
	支付费用违约
	容忍期内完成
	全部市场

	
	
	强制执行
	












表5OID增减相关的经营操作
	序号
	动作
	岗位
	本地
OID
	区域
OID
	国内
OID
	亚洲
OID
	国际
OID
	是否
容忍
	扣减违约金

	1
	交货无违约
	系统
	＋
	＋
	＋
	＋
	＋
	无
	无

	2
	市场份额
	系统
	＋
	＋
	＋
	＋
	＋
	无
	无

	3
	贷款无违约
	系统
	＋
	无
	无

	4
	付款收货无违约
	系统
	＋
	无
	无

	5
	订单违约交单
	销售
	—
	—
	—
	—
	—
	有
	有

	6
	取消订单强制扣除违约金
	销售
	—
	—
	—
	—
	—
	有
	有

	7
	原料订单延迟收货违约
	采购
	—
	有
	有

	8
	取消原料订单强制扣违约金
	采购
	—
	有
	有

	9
	零售市场出售原料未能履约
	采购
	—
	有
	有

	10
	零售市场出售产品未能履约
	销售
	—
	有
	有

	11
	代工延迟收货违约
	销售
	—
	有
	有

	12
	取消代工订单并强制扣除违约金
	销售
	—
	有
	有

	13
	贷款延迟还款违约
	财务
	—
	有
	有

	14
	强制扣除应还贷款及违约金
	财务
	—
	有
	有

	15
	贷款利息延迟支付违约
	财务
	—
	有
	有

	16
	强制扣除应还贷利息及违约金
	财务
	—
	有
	有

	17
	延迟支付维修费违约
	财务
	—
	有
	有

	18
	强制扣除维修费及违约金
	财务
	—
	有
	有

	19
	延迟支付厂房租金违约
	经理
	—
	有
	有

	20
	强制扣除厂房租金及违约金
	经理
	—
	有
	有


3. 企业在某个市场中的知名度与该市场的广告和经营诚信度有关，具体计算公式为：
某市场企业知名度的量化计算值＝该市场当前OID值×（该市场当前年战略广告×第1年有效权重＋上年战略广告×第2年有效权重＋前年战略广告×第3年有效权重）＋该市场当前的促销广告（注：广告和各年有效权重见“广告规则”）
[bookmark: _Toc9485][bookmark: _Toc492976828][bookmark: _Toc493792081]销售类型与订单分配	
销售类型分为：订货、临时交易、现货。
1. 【订货会】在每年初举行（具体见1.3）。
2. 【临时交易】订单（具体见5.4）
【临时交易】是在年中运行期内发生已被分配的订单【取消】时，重新设定“价格”和“交货期”后在【临时交易】市场中进行交易的活动，临时交易有如下规则：
1) 【临时交易】发生在年中（1-12月）的运行期间，如年初订货会中已分配的订单，被其他队伍【违约取消】，则出现在订货会中，可在订货会的【临时交易】可进行申请分配操作。
2) 【临时交易】触发条件
当某公司的订单进入容忍期时，将向所有公司的【销售总监】发布【临时交易】市场订单预告，预告信息包括：市场名、产品名、产品数量、预计上架日期等。
1 当容忍期的订单被取消时，取消当日进入【临时交易】市场。
2 如果预告的临时订单在容忍期完成交货，则不再进入【临时交易】市场。
3. 【现货市场】订单
每年均可在“现货市场”中根据【现货市场】价格进行的产品和原料的买进或卖出的交易活动。
1) 现货交易过程无需市场准入；
2) 现货交易直接现金结算；
[bookmark: _Toc493792082][bookmark: _Toc21737][bookmark: _Toc492976829]商业情报收集
比赛过程中，其他参赛队的经营状况有两个途径进行收集，
· 其一：每年年初订单分配后，可以从订货会窗口中的【订单分配详情】功能处获取，可以通过【产品】、【获取人】、【市场】三个条件任意组合进行过滤筛选，获得整个市场的订单获取情况；
· 其二：每年【年末】，总经理操作获取各队【公司详情】。现金为负的队伍无法获取情报。
[bookmark: _Toc23760][bookmark: _Toc493792083][bookmark: _Toc492976830]经营报表操作规则
经营报表格式与数据来源
1) 费用表（表6）
表6费用统计表
	序号
	项目
	填报岗位

	1
	管理费
	财务

	2
	广告费
	经理

	3
	设备维护费
	财务

	4
	转产及技改
	财务

	5
	租金
	经理

	6
	市场准入投资
	经理

	7
	产品研发
	经理

	8
	ISO资格投资
	经理

	9
	信息费
	经理

	10
	培训费
	财务

	11
	基本工资
	财务

	12
	费用合计
	＝本表1项～11项之和


2) 利润表（表7）
表7利润表
	序号
	项目
	数据来源

	1
	销售收入
	产品销售“收入”合计项

	2
	直接成本
	产品生产“成本”合计项

	3
	毛利
	＝本表1项－2项

	4
	综合费用
	费用表“费用合计”项

	5
	折旧前利润
	＝本表3项－4项

	6
	折旧
	财务统计表

	7
	支付利息前利润
	＝本表5项－6项

	8
	财务费用
	财务统计表

	9
	营业外收支
	财务、原料统计表

	10
	税前利润
	＝本表7项－8项＋9项

	11
	所得税
	财务统计表

	12
	净利润
	＝本表10项－11项


注：表中“本年发生”栏数据取自本年的“费用表”，和岗位统计表，数据采集的说明详见“费用表”以及相关岗位任务中报表部分的说明。
3) 资产负债表（表8）
表8资产负债表
	序号
	表项
	年初数（上年期末数）
	期末数

	1
	现金
	
	财务统计

	2
	应收款
	
	财务统计

	3
	在制品
	
	生产统计

	4
	产成品
	
	销售统计

	5
	原材料
	
	采购统计

	6
	流动资产合计
	
	＝本栏1项～5项之和

	7
	土地和建筑
	
	经理统计

	8
	机器与设备
	
	生产统计

	9
	在建工程
	
	生产统计

	10
	固定资产合计
	
	＝本栏7项＋8项＋9项

	11
	资产总计
	
	＝本栏6项＋10项

	12
	长期负债
	
	财务统计

	13
	短期负债
	
	财务统计

	14
	应付款
	
	财务统计

	15
	应交税金
	
	＝本年利润表11项

	16
	负债合计
	
	＝本栏12项＋13项＋14项＋15项

	17
	股东资本
	
	财务统计

	18
	利润留存
	*
	*＝本表年初18项＋年初19项

	19
	本年利润
	*
	＝本年利润表12项

	20
	权益合计
	
	＝本栏17项＋18项＋19项

	21
	负债+所有者权益总计
	
	＝本栏16项＋20项


1 表中“年初数”栏数据取自上年的“资产负债表”，
2 表中“期末数”栏的数据取自本年的“利润表”以及相关岗位的本年的统计表，数据采集的说明详见“利润表”和相关岗位任务中报表部分的说明。
3 特别注意的是标注【*】的数据，在制作本表时，“年初数”是上年末的【资产负债表】的“期末数”栏的数据，所以制作本表时，需要从上年的【资产负债表】中提取数据。
[bookmark: _Toc493792084][bookmark: _Toc1562][bookmark: _Toc492976831]比赛结果评分
	评分方法：

	分值项
	分值
	评分方法
	审核方法
	公布方法

	经营结果得分
	100分
	以第四年的系统【分数】排名顺序确定评分（依次递减3分）
	现场裁判审核
	选手签字确认

	报表减分
	2分/年
	每年结束后裁判核对各组报表填写情况
	参赛选手、现场裁判、监督签字
	选手签字确认


特别说明：
1) 报表审核只审核“资产负债表”；
2) 所谓全部正确是指报表各项（除所得税外）与系统报表数据完全相同；
3) 考虑计算工具的误差，所得税项与系统数据允许误差0.01。
4) 系统【分数】的计算公式：
第四年的系统【分数】＝（第四年OID平均值-第一年操作错误率-第二年操作错误率-第三年操作错误率-第四年操作错误率）×当年权益
其中：“OID平均值”是各市场的OID值的平均数；操作是指和后台产生数据交换的操作，如购买材料，交货等，不产生交互的动作如打开界面、关闭界面则不属于“操作”；“操作失误率”是当年失误操作/当年总操作
第4年分数排名评分标准
	分数排名
	得分
	分数排名
	得分

	1
	100
	11
	70

	2
	97
	12
	67

	3
	94
	13
	64

	4
	91
	14
	61

	5
	88
	15
	58

	6
	85
	16
	55

	7
	82
	17
	52

	8
	79
	18
	49

	9
	76
	19
	46

	10
	73
	20
	43












总经理相关技术规则


[bookmark: _Toc493792086][bookmark: _Toc28912]第二章 总经理相关技术规则
2.1. [bookmark: _Toc16192][bookmark: _Toc493792087][bookmark: _Hlk1977419]总经理任务清单
	序号
	运行期
	任务

	1
	年初
	市场开发投资

	2
	年初
	ISO认证开发投入申请

	3
	年初
	投放促销广告

	4
	年初
	参加订货会，获取订单

	5
	年初、中
	预算经费申报

	6
	年中
	控制推进日期

	7
	年中
	战略广告投放

	8
	年中
	购买/租用厂房

	9
	年中
	厂房处理

	10
	年中
	产品研发投资

	11
	年末
	商业情报收集

	12
	年中,年末
	填报总经理报表，报表上报


2.2. [bookmark: _Toc493792088][bookmark: _Toc7940]市场资质研发规则
	每次（年）投资额
(万元)
	本地市场研发投资次数 
	区域市场研发投资次数
	国内市场研发投资次数
	亚洲市场研发投资次数
	国际市场研发投资次数
	ISO9000研发投资次数
	ISO14000研发投资次数

	20
	已完成
	已完成
	1
	1
	2
	1
	1


操作时间：【年初】
1) 每年年初阶段进行投资，下年年初阶段完成此次研发；最后一次投资后，下一年资质才能生效；
2) 每年每个市场/ISO认证只能进行一次投资；
2.3. [bookmark: _Toc493792089][bookmark: _Toc31245]产品生产资质研发规则
	序号
	产品标识
	投资期
	每期投资额（万元)
	每期天数(天)

	1
	P1
	1
	10
	30

	2
	P2
	2
	10
	30

	3
	P3
	3
	10
	30

	4
	P4
	4
	10
	30

	5
	P5
	6
	10
	30

	操作时间：【年中】
1) 以每期投资额投入的日期开始计时，经过【每期天数】之后，完成一期研发；
2) 每期研发完成后，即：上期研发到期日的第二天（如：到期日是2月30日，可以开始下一期研发投入的时间是：3月1日），才能开始下期投资研发；
3) 最后一次投资研发到期后，系统自动授予产品生产资质（注：最后一次研发结束日的第二天资质才能生效）；
4) 只有获得产品资质后才允许生产线开工生产；
5) 产品生产资质不允许转卖。


2.4. [bookmark: _Toc493792090][bookmark: _Toc10917]厂房使用规则
	序号
	厂房标识
	生产线容量
	购买价格
	每年租金
	出售账期
	租金违约金比例
	违约容忍期限
	OID
减数1
	OID
减数2

	1
	A
	4
	300
	77
	100
	0.1
	30
	0.1
	0.1

	2
	B
	4
	300
	77
	100
	0.1
	30
	0.1
	0.1

	3
	C
	4
	300
	77
	100
	0.1
	30
	0.1
	0.1

	4
	D
	4
	300
	77
	100
	0.1
	30
	0.1
	0.1


操作时间：【年中】
1) [bookmark: _Toc493792091]厂房购买：
在总经理室可进行厂房购买操作。
2) 厂房租用及退租：
1 厂房租用以一年为期（租用开始日期，至下一年到期日前），每年需支付租金。
2 租金到期前30天可进行续租支付，且到期日（含当天）前必须支付下一年租金，否则违约；租金违约容忍期内，支付租金的，需支付租金及违约金，并扣减所有市场OID（OID减数1）；过了容忍期仍未支付租金的，系统将强制扣除租金及违约金，并扣减所有市场OID（OID减数1及减数2）；
3 厂房退租，可通过出售厂房中全部生产线，并点击【厂房退租】。
3) 厂房买转租：
1 购买的厂房改为租用，需先支付一年租金，成功后，再【出售】厂房
2 出售厂房后的回款以购买时的价格计入【应收款】，账期为【出售账期】
2.5. [bookmark: _Toc437]广告和企业知名度规则
	广告类型
	投放时间
	市场
	广告效应延迟时间
	广告基数
	第1年有效权重
	第2年有效权重
	第3年有效权重

	战略
	年中
	分市场
	3年
	投入该市场有效战略广告总和
	0.6
	0.3
	0.1

	促销
	年初
订货会前
	分市场
	当年有效
	该市场的促销广告总和
	1
	0
	0


1) 广告分为【战略】和【促销】两类；
1 【促销】广告只能在【年初】订单申请前进行投放，直接用于本年度企业知名度排名，本年【年中】运行开始后，促销广告不再影响企业知名度排名；
2 【战略】广告在【年中】可随时投放，但是只在每季度末进行计算，下季度1号显示上季度最终知名度排名。即：年初显示当前排名；第一季度显示年初排名；第二季度显示第一季度排名；战略广告对知名度有延续3年的影响，即投放的广告参与各年（三年）知名度计算；
2) 两类广告均为分市场投放，用于本市场提升【企业知名度】排名；
3) 企业在某个市场中的知名度与该市场的广告和经营诚信度有关，具体计算公式为：
某市场企业知名度的量化计算值＝该市场当前OID值×（该市场当前年战略广告×第1年有效权重＋上年战略广告×第2年有效权重＋前年战略广告×第3年有效权重）＋该市场当前的促销广告（注：广告和各年有效权重见“广告规则”）
2.6. [bookmark: _Toc493792092][bookmark: _Toc30765]控制推进日期的操作规则
操作时间：【年中】
日期只能向后推进，无法向前推进。例如当前时间为3月1日，可将日期推进到3月15日，但无法将日期从3月15日推进回3月1日。
【推进日期的操作规则】具体见1.4
2.7. [bookmark: _Toc493792095][bookmark: _Toc16187]总经理报表
总经理应在每年的经营中，按照下列项目填报【总经理统计报表】，填报时，只需填报【金额】栏，并按照各项的“【金额】项填报说明”，汇总当年发生的金额数据填报。
下表中的“更新【目标表】表项说明”说明所填报的【项目】的金额将更新公司经营报表中的表格及项目。

	项目
	【金额】项填报说明
	更新【目标表】的表项说明

	广告费
	当年战略和促销广告投放总额
	【费用表】广告费（第2项）

	租金
	当年支付的厂房租金
	【费用表】租金（第5项）

	市场准入投资
	当年市场资质投资总额
	【费用表】市场准入投资（第6项）

	产品研发
	当年产品研发资质投资总额
	【费用表】产品研发（第7项）

	ISO资格投资
	当年ISO资质投资总额
	【费用表】ISO资格投资（第8项）

	信息费
	当年购买商业情报的总费用
	【费用表】信息费（第9项）

	厂房价值
	当前已购买的厂房总价值
	【资产负债表】土地建筑(第7项)


注：统计报表可以在【年中】和【年末】的任何时间进行填报，每次填报后点击【暂存】保存数据，或点击【提交】更新经营报表。
[bookmark: _GoBack]













采购总监相关技术规则


[bookmark: _Toc21086][bookmark: _Toc496001344]第三章 采购总监相关技术规则
3.1. [bookmark: _Toc26878][bookmark: _Toc496001345]采购总监任务清单
	序号
	运行期
	任务

	1
	年初
	参加订货会，获取订单

	2
	年初、中
	预算经费申报

	3
	年中
	原料市场预定原料

	4
	年中
	原料仓库收货和付款

	5
	年中
	现货交易市场出售原料

	6
	年中
	现货交易市场购买原料

	8
	年中、末
	填制采购统计表


3.2. [bookmark: _Toc23094][bookmark: _Toc496001346]原料采购规则
表1原材料供货规则实例
	序号
	供应商标识
	原料标识
	单价
	当前数量
	质保期
（天）
	交货期
（天）
	违约金比例
	违约容忍期（天）
	OID1
	OID2
	处理提前(天)

	1
	系统供应商
	R1
	10
	2000
	100
	20
	0.2
	20
	0.1
	0.1
	30

	2
	系统供应商
	R2
	10
	2000
	100
	20
	0.2
	20
	0.1
	0.1
	30

	3
	系统供应商
	R3
	12
	2000
	100
	20
	0.2
	20
	0.1
	0.1
	30

	4
	系统供应商
	R4
	12
	2000
	100
	20
	0.2
	20
	0.1
	0.1
	30


1. 原料采购市场：
1 原料市场中，公司可向系统购买原材料；
2 市场原材料的数量每季各不相同，以系统当年各季度数据为准；
2. 原料预订及收货
1 原料供货需提前预订，预订不需要预付费用；原料订货订单下达之日起，根据表1中的“交货期”确定【收货日期】。
· 在【收货日期】当天可以进行【收货】操作；
· 若当天未完成【收货】操作，第二日起进入【收货】违约容忍期（见表1），在容忍期间仍可以进行【收货】操作，但需缴纳违约金（与货款一同缴纳），同时扣减所有市场的 OID 减数1；
· 若超过违约容忍期仍未完成【收货】，系统将强制取消订单，同时从财务账户强制扣除违约金， 同时扣减所有市场的OID减数1和OID减数2；
2 原料订单取消，则被【取消】的原料，当天补充返回【现货交易市场】的原料订单，且该材料该年的出售单价改为【原料订货大厦】原料价格的两倍，可继续被订货，年末刷新；
3 点击【收货】按钮时，系统将从采购总监账户划转资金，支付原料采购费用，同时收货。若采购总监账户资金不足，则【收货】操作失败；
3. 原料出售与失效
1 原料的【质保期】（表1）从到货日开始计算，在【失效日期】（含当天）内，原料可以上线生产；原料失效天数在【提前处理期】（表1）以上的，可以进行销售。
2 原材料【失效日期】过后的第一天，系统强制清除失效原料。
4. 为避免原料采购中恶意占用资源的行为发生，在每次下原料订单时，当订购原材料价值超过企业总价时，无法订购原材料，公式为：
当【现金总量】+【当前应收】+【当前贷款剩余额度】+ 【在产品价值+产成品】< 本次订购原料价值+未收货原料价值时，无法进行原料订货。
具体判断方法为：
		1）先判断现金，若现金＞本次订购原料价值+未收货原料价值时，则不受限制；若现金＜本次订购原料价值+未收货原料价值时，再接着判断
		2）判断现金+当前应收，若大于本次订购原料价值+未收货原料价值时，则不受限制；若小于，则继续判断
		3）判断现金+当前应收+当前贷款额度，若大于本次订购原料价值+未收货原料价值时，则不受限制；若小于，则继续判断
		4）判断现金+当前应收+当前贷款额度+在产品价值+库存价值，若大于本次订购原料价值+未收货原料价值时，则不受限制；若小于，则提示资金风险，无法订购




3.3. [bookmark: _Toc496001347][bookmark: _Toc14258]现货交易规则
表2 现货市场订单实例
	序号
	商品标识
	当前可售数量
	市场出售单价
（万元)
	市场收购单价
(万元）
	出售质保期
(天)
	交货期
（天）
	年份

	1
	R1
	20
	20
	5
	50
	0
	1

	2
	R2
	20
	20
	5
	50
	0
	1

	3
	R3
	20
	24
	6
	50
	0
	1

	4
	R4
	20
	24
	6
	50
	0
	1


1. 现货交易
1 现货市场的交易均为现金现货交易，购买时，按照【市场出售价】（表2）从采购总监现金账户中划转资金；若资金账户不足则终止交易。
2 出售时，公司出售给现货市场的原料的失效天数在【处理提前期】（表1）之前的，按照【市场收购价】（表2）进行计算。系统自动按照先进先出的原则和处理提前期的原则，提取公司原材料库存，如原材料库存不足，则交易失败。
2. 现货交易市场的原材料数量及价格：
现货市场的订单各年均为表2列出的数量为基准，有公司购买成功，则减少相应数量，有公司销售成功，则增加相应数量。 
3.4. [bookmark: _Toc496001348][bookmark: _Toc23172]采购总监报表
表3原料统计表
	原料
	库存原料数量
（件数）
	库存原料价值
(万元)
	零售（含拍卖）收入(万元)
	零售（含拍卖）成本(万元)
	失效和违约
价值（万元）

	R1
	
	
	
	
	

	R2
	
	
	
	
	

	R3
	
	
	
	
	

	R4
	
	
	
	
	


特别提示：所有表3中的所有数据均按正数填入。
表中各数据项将用于合成三表，其中合成方式如下：
1 表中各原料【库存原料价值】合计后，记为“资产负债表”的【原材料】项的“期末数”
2 表中各原料（【零售收入】-【零售成本】）合计后，记为“利润表”【营业外收支】项“金额”；
3 表中各原料【失效和违约价值】合计后，以负数并入“利润表”的【营业外收支】项的“金额”；
填报报表时的数据来自各个原料本年的以下数据：
1) 【库存原料数量】：当前的库存数量（在当前库存中查询）；
2) 【库存原料价值】：当前库存价值的总金额（在当前库存中查询）；
3) 【零售（含拍卖）收入】：当年在现货市场卖出原料和在拍卖市场卖出原料的总收入（需要在零售时记录）；
4) 【零售（含拍卖）成本】：当年在现货市场卖出和在拍卖市场卖出时出库的总成本（需要在零售时记录）；
5) 【失效和违约价值】：当年被强制清除的过期原料价值（需要查询相关消息统计），以及收货违约产生的违约金和订单取消产生的收货违约金（查询当年的采购订单获得）








生产总监操作相关规则


[bookmark: _Toc5167]第四章 生产总监操作相关规则
4.1. [bookmark: _Toc493794511][bookmark: _Toc17652]生产总监任务清单
表1 生产总监任务清单
	序号
	运行期
	任务

	1
	年初
	参加订货会

	2
	年初、中
	预算经费申报

	3
	年中
	新建生产线

	4
	年中
	转产/技改生产线

	5
	年中
	出售生产线

	6
	年中
	全线推进（厂房内的所有生产线的状态推进）

	7
	年中
	全线开产（厂房内的所有生产线上线开产）

	9
	年中、末
	填制生产报表


4.2. [bookmark: _Toc488328260][bookmark: _Toc493794513][bookmark: _Toc3268]生产线规则
表2生产线参数
	序号
	生产线标识
	安装每期投资
	安装期数
	每期安装天数
	生产期数
	每期生产天数
	残值
	技改期数
	每期技改天数
	每期技改费用
	技改提升比例

	1
	手工线
	50
	0
	0
	2
	60
	5
	1
	30
	40
	0.20

	2
	自动线
	50
	3
	30
	1
	75
	15
	1
	10
	20
	0.20

	3
	柔性线
	50
	4
	30
	1
	60
	20
	1
	10
	20
	0.20



	转产期数
	每期转产天数
	每期转产费用
	提取折旧天数
	维修费
	操作工人总数
	初级以上人数
	中级以上人数
	高级以上人数
	技改次数上限
	折旧年限

	0
	0
	0
	360
	5
	3
	3
	
	
	2
	6

	1
	10
	30
	360
	15
	2
	
	1
	
	1
	6

	0
	0
	10
	360
	20
	2
	
	
	1
	1
	6


表3计件工资参数
	工资类\工种
	初级工
	中级工
	高级工

	计件工资
	4
	5
	6



表4工人数量
	数量\工种
	初级工
	中级工
	高级工

	数量
	50
	50
	30



1. 生产线安装：
1 生产线共需经过【安装期数】（表2）才可完全建成，每期需要投入时间【每期安装天数】，投入资金【每期安装投资】。
生产线建成总价=【安装期数】×【每期安装投资】
生产线建成时间=【安装期数】×【每期安装天数】
2 生产线安装完一期（到期当天或之后），需通过【全线推进】结束本期，开启下期。当生产线仍有下一安装期时，安装投资将从生产总监资金账户中划拨，如金额不足，则推进失败。
2. 生产线生产：
1 生产线生产有先决条件：
· 需拥有该产品生产资质；
· 有充足的原材料；
· [bookmark: _Hlk1984176]公司内有足够的操作工人；
· 生产总监账户中资金需足够支付工人工资。
2 满足产品生产条件后，点击【全线开产】，开启生产周期。
产品生产时间=【生产期数】×【每期生产天数】
3 当产品生产完成（到期当天或之后），需点击全线推进，进入下一个生产期，或完成生产。否则产品将一直处于“加工中”状态。
4 操作工：每种生产线需要相应的操作工人完成，其中有2个重要参数（表2）：
· 操作工总数：每类生产线必须的操作工人数；
· 操作工级别：每类生产线要求的最低级别操作工人数；
· 要求的最低级别人数不够时，可以由高于本级别的工人代替，但相应的计件工资会提高（不同级别的工人计件工资参数见表3）；
3. 生产线技改及转产
1 技改：对安装完成的生产线，通过技术改造减少【每期生产天数】，一次技改减少生产天数＝当前每期生产天数×技改提升比例。即一次技改后的生产周期变为【原生产周期*（1-技改效率）】，取整方式为四舍五入。例如原生产效率66天，技改提升效率0.25，技改一次后的生产效率为66*（1-0.25）=49.5，之后进行四舍五入，结果为50天。
2 转产：如生产线变换生产品种时需进行生产线转产，转产条件：
条件1：只能在【停产】状态时启动转产操作；
条件2：生产总监的资金账户必须有足够支付转产费用的资金；
4. 生产线相关费用计算：
1 折旧：生产线建成后360天内不计提折旧，之后每年提取一次折旧，提取的时间是：建成第361天计提第一次折旧，第721天计提第二次折旧，依次类推，直到建成后的第七年，提取最后一次折旧后，不再进行折旧操作。提取的折旧额＝（生产线总价值－生产线残值）÷折旧年限。
2 维修费：建成的生产线按年缴纳维修费，以建成当天开始计算，每年的这一天就是支付维修费的截止日。
3 生产线残值与出售：
· 当生产线净值≥生产线残值时，需要提折旧；
· 出售生产线的价格，当出售生产线时，只能按照生产线残值出售。
4.3. [bookmark: _Toc493794514][bookmark: _Toc3244]产品物料清单
表4 产品物料清单
	序号
	产品标识
	R1
(件数)
	R2
(件数)
	R3
(件数)
	R4
(件数)
	P1
(件数)
	P2
(件数)
	P3
(件数)
	P4
(件数)

	1
	P1
	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	P2
	1
	1
	
	
	
	
	
	

	3
	P3
	
	1
	2
	
	
	
	
	

	4
	P4
	2
	
	
	2
	
	
	
	

	5
	P5
	1
	1
	3
	1
	
	
	
	


产品物料清单是一个产品构成的所用原料或产品的件数，或称产品的生产配方。组织生产时，需要按照此配方准备原材料。
4.4. [bookmark: _Toc5598]生产预配操作规则
[bookmark: _Hlk1987224]生产预配需要手动预配。
1. 手动预配：
1) 将下次上线生产的原材料从库房配送到指定的生产线。原材料按照先进先出的原则，出库到生产线（原料库存减少）；
2) 将操作工人指派到指定的生产线；
3) [bookmark: _Toc493794512][bookmark: _Toc493794516]【生产预配】可以在【年初】以及【年中】的任意时间进行操作，生产线在停产、生产、技改、转产时均可以进行生产预配。
4.5. [bookmark: _Toc29366]生产总监操作规则
生产总监通过对各厂房进行【全线开产】和【全线推进】两个操作，对厂房中的生产线进行【开产】和【推进】操作：
1. 【全线开产】对厂房内所有生产线进行生产操作；
2. 【全线推进】是对厂房内所有生产线进程的推进操作，完成操作或开启下一期：
1 投资建线中的【投资期】完成并推进到下一投资期开始（包括最后一期推进完成建线）
2 生产操作的【加工期】完成并推进到下一期开始（包括最后一期加工到期后只有推进才能让产品完工下线）；
3 转产操作的【转产期】完成并推进到下一转产期开始（包括最后一期转产到期只有推进后才能结束转产）；
4 技改过程的【技改期】完成并推进到下一技改期开始（包括最后一期技改到期后，只有推进才能结束技改）；
3. 生产线的【冻结】和【解冻】：
为了主动不让生产线进行【全线开产】和【全线推进】操作时，选择【冻结】，选择【解冻】即让生产线参加【全线开产】和【全线推进】的操作。
4.6. [bookmark: _Toc31057]生产总监报表
表5在制品统计报表
	项目\在制品
	P1
	P2
	P3
	P4
	P5

	数量
	
	
	
	
	

	在制品价值
	
	
	
	
	


注：产品【在制品价值】合计后并入“资产负债表”的【在制品】项目的年末数
表6生产设备统计报表
	项目\生产线
	手工
	自动
	柔性

	总投资
	
	
	

	累计折旧
	
	
	

	在建已投资额
	
	
	


注：各生产线的【总投资】合计－【累计折旧】合计（生产线净值）并入“资产负债表”的【机器与设备】项的“期末数”
各生产线的【在建已投资额】合计数并入“资产负债表”的【在建工程】项的“期末数”
填报时的数据采自生产线本年状态数据：
1. 【在制品数量】：当前所有生产线正在生产的产品数量（在当前生产线详细资料中查询）；
2. 【在制品价值】：当前所有生产线上的在制品总价值(包括：原料成本和计件工资）, 数据来源于当前生产线详情；
3. 生产线【总投资】：当前生产线的总价值，即：生产线原值总和；
4. 生产线【累计折旧】：当前生产线的累计折旧合计；
5. 【在建已投资额】：当前在建的生产线已经投入的资金总和，即：不管何时开始投建的生产线，只要是当前的状态是在建，则记为【在建已投入资金】。









销售总监相关技术规则


[bookmark: _Toc496006552][bookmark: _Toc15047]第五章 销售总监相关技术规则
5. [bookmark: _Toc12421][bookmark: _Toc2091252][bookmark: _Toc496006553]
5.1. [bookmark: _Toc13086]销售总监任务清单
	序号
	运行期
	任务

	1
	年初
	参加订货会，获取订单

	2
	年初、中
	预算经费申报

	3
	年中
	产品交货

	4
	年中
	现货交易市场出售产品

	5
	年中
	现货交易市场购买产品

	6
	年中
	临时交易市场获取订单

	7
	年中、末
	填制库存和产品统计表


5.2. [bookmark: _Toc2377][bookmark: _Toc496006554]订单相关规则
1. 订货会是每年【年初】企业在订货会分市场集中获取订单的过程（具体说明见1.8）。
2. 订单状态：当年分配的所有订单，均可在产品仓库订单中查询。每张订单都会标有状态（表2）。
表2 销售订单状态说明
	状态
	状态印章
	状态说明
	下一步操作

	订单未交货
	未完成
	正常未交货订单
	交货

	订单正常交货
	完成
	正常交货
	收应收款

	容忍期内未交货的订单
	违约未完成
	可以交货（计算违约金）
	交货

	容忍期内交货
	违约完成
	在容忍期内完成交货
	收应收（扣除违约金）

	容忍期后未交货
	取消
	取消订单并强扣违约金
	强扣违约金


3. 订单【交货】与【取消】规则
表3 交货规则
	序号
	市场
	订单违约金
比例
	违约容忍
期限（天)
	OID
减数1
	OID
减数2
	临时延期交货时间(天)
	临时单价放大倍数

	1
	本地
	0.2
	30
	0.3
	0.1
	90
	1

	2
	区域
	0.2
	30
	0.3
	0.1
	90
	1

	3
	国内
	0.2
	30
	0.3
	0.1
	90
	1

	4
	亚洲
	0.2
	30
	0.3
	0.1
	90
	1

	5
	国际
	0.2
	30
	0.3
	0.1
	90
	1


1) 所有订单必须在订单规定的【交货】日期前（包括当日），按照订单规定的数量交货，订单不能拆分交货；
2) 【交货】日期后的第一天还未完成【交货】的订单被标注【违约未完成】状态，进入容忍期。在容忍期间仍然可以进行【交货】操作，但系统会计算“违约金”，并扣减诚信度OID1。如果完成交货，违约金将从应收款中扣除；
3) 容忍期结束日之后，仍未执行【交货】的订单被派放到【临时交易】市场，原订单标注为“取消”状态，不能执行【交货】操作，同时强制扣除违约金和诚信度OID2。
4) 容忍期截止日期跨年的订单，可以保留到下年。下年完成交货后，计入下年的销售收入；下年不能完成的违约订单，将被直接取消，扣减OID2，但不进入下年的【临时交易】市场，扣除的违约金计入下年的报表。
5) 【交货】完成的日期是应收账期的起点日期；
5.3. [bookmark: _Toc496006555][bookmark: _Toc4248]临时交易订单规则
【临时交易】在年中运行期内发生已被分配的订单【取消】时，重新设定“价格”和“交货期”后在【临时交易】市场中进行交易的活动，临时交易有如下规则：
1) 【临时交易】发生在年中（1-12月）的运行期间，如年初订货会中已分配的订单，被其他队伍【违约取消】，则出现在订货会中，可在订货会的【临时交易】可进行申请分配操作。
2) 【临时交易】出现条件
当某公司的订单进入容忍期时，将向所有公司的【销售总监】发布【临时交易】市场订单预告，预告信息包括：市场名、产品名、产品数量、预计上架日期等。
1 当容忍期的订单被取消时，取消当日按市场进入【临时交易】市场。如该订单为第二次被取消，则不进入【临时交易】市场。
2 如果预告的临时订单在容忍期完成交货，则不再进入【临时交易】市场。
3 订单交货期自原订单取消之日起，按系统设置天数后延；订单产品单价根据市场情况，可能与原订单不同。
4 如果【临时交易】订单直到交货日到期后的第一天，仍然还有剩余的产品数量没有被申请，该订单将被取消，并且不再进入【临时交易】市场进行交易；
5 【临时市场】未分配的订单不跨年，即：本年结束后，撤销【临时交易】市场中所有未分配的订单；如取消订单容忍期在本年结束后，则不进入临时市场。
3) 【临时交易】接取条件
1 【临时交易】分市场进行，需有该市场资质；
2 获取【临时交易】订单的资质要求与订货会的要求一样，除此之外还要求公司本年在该市场中没有违约交货的记录（包括：【违约完成】和【取消】的记录），否则将不能获取本市场的【临时交易】订单；
3 【临时交易】订单只能被运行在临时订单发生日期之后的公司查看到，运行时间在临时订单发生日期之前的公司将无法看到该订单。
4 【临时交易】订单分配按照操作的系统时间先后顺序进行分配，与企业运行日期和企业知名度排名无关，即：按照提交申请的系统时间确定先后；
· 如果分配时订单产品剩余数量大于等于【申请】数量时，全数分配；
· 如果分配时订单产品剩余数量小于【申请】数量时，按剩余数量分配；
· 如果分配时订单产品剩余数量为0时，停止分配；
5 【临时交易】订单可以被分割获得，即可以获取订单中的部分产品数量；
【临时交易】订单可以被部分批准，即：订单剩余产品数量小于申请数量时，按剩余产品数量分给申请公司（申请公司只能取得部分申请的产品数量）；
6 【临时交易】中多次申请同一张订单成功，如果没有交货的情况下，则按照单号合并成一张订单，其中产品数量等于多张订单产品数量之和，已交货的订单除外；
7 已分配的【临时交易】订单交货期跨年，可以保留到跨年交货，销售收入计入下年。
5.4. [bookmark: _Toc496006556][bookmark: _Toc12839]现货交易规则
表5 现货市场订单实例
	序号
	商品标识
	当前可售数量
	市场出售单价（万元)
	市场收购单价
(万元）
	出售质保期
(天)
	交货期
（天）
	年份

	1
	P1
	20
	100
	30
	0
	0
	1

	2
	P2
	20
	100
	40
	0
	0
	1

	3
	P3
	20
	200
	50
	0
	0
	1

	4
	P4
	20
	200
	60
	0
	0
	1


1. 现货市场的订单各年均为表5列出的数量；
2. 现货市场的交易都是现金现货交易，买卖成交后，先从销售岗现金账户中划转资金，再从市场中转移产品；如果账户资金不足，则终止交易；
3. 现货市场采购产品的价格是表5中的“市场出售单价”，而公司出售产品的单价，按照表5中的“市场收购价”计算；
4. 公司出售给现货市场的产品成交后，增加当期的现货市场产品的库存量；
5.5. [bookmark: _Toc26671][bookmark: _Toc496006557]销售总监报表
1. 产品统计表
表6 产品统计表
	项目
	数量
	订单收入
	违约罚款
	销售成本
	产品库存数
	库存价值

	P1
	
	
	
	
	当前的产品库存数量
	当前库存产品的价值

	P2
	
	
	
	
	
	

	P3
	
	
	
	
	
	

	P4
	
	
	
	
	
	

	P5
	
	
	
	
	
	


   注：表中的(【订单收入】－【违约罚款】)按产品并入“产品统计表”的产品【收入】项；
表中的【销售成本】按产品并入“产品统计表”的产品【成本】项。
表6中的各项填写规则：
1) 【数量】：填写【当年】已交货的订单，可以从当年的产品库存的单据中查询，这些出库包括：
· 年初订货会订单交货出库；
· 现货市场销售出库；
· 【临时交易】市场已交货订单。
2) 【订单收入】：按照表7的算法进行销售收入的计算汇总
表7销售收入计算规则
	销售操作
	销售总额
(数量×单价)
	违约金
(销售总额×违约比例)
	销售收入计算

	订单按期交货
	订单总额
	0
	订单总额－0

	订单违约交货
	订单总额
	订单总额×违约比例
	订单总额×（1－违约比例）

	订单违约取消
	0
	订单总额×违约比例
	0－违约金

	现货零售
	产品出售总价
	0
	产品出售总价－0


1 【订单总额】通过查询当年已完成的订单直接获取；
2 【违约金】通过查询当年已处理（包括完成和取消）订单的“罚金”项直接获取；
3 现货零售：需要在现货市场卖出产品时，自行记录或从消息中获得；
4 【销售成本】：查询当年已处理的订单中的“转出成本”项直接获取；
5 【库存数量】：直接从库存状态中获取；
6 【库存价值】：直接从库存状态中获取；






财务总监相关技术规则


[bookmark: _Toc29292]第六章 财务总监相关技术规则
6.1. [bookmark: _Toc493792935][bookmark: _Toc6508]财务总监任务清单
表1财务总监任务清单
	序号
	运行期
	任务

	1
	年初
	参加订货会

	2
	全年
	岗位现金申请审核并拨款

	3
	全年
	资金调配（反向拨款）

	4
	年中
	贷款申请

	5
	年中
	每月支付费用（包括到期贷款和利息）

	6
	年中
	提取应收款

	7
	年中
	应收款贴现

	8
	年中、末
	填制财务统计报表

	9
	年末
	审核年度报表并上报

	10
	全年
	查询经营详情


6.2. [bookmark: _Toc493792936][bookmark: _Toc13111]贷款类型及贷款方式
表2贷款规则说明
	[bookmark: RANGE!A1]序号
	贷款类型
	还款/利息违约容忍期（天）
	利息违约金比例
	还款违约金比例
	本金 OID
减数1
	本金 OID
减数2
	利息OID
减数1
	利息OID
减数2

	1
	长贷
	25/30
	0.1
	0.1
	0.1
	0.2
	0.1
	0.2

	2
	短贷
	25/30
	0.1
	0.1
	0.1
	0.2
	0.1
	0.2


表3：套餐详情
	套餐名称
	贷款期限
	每期天数
	贷款金额（每份）
	利率

	2季短贷
	2
	90
	10
	0.05

	3季短贷
	3
	90
	10
	0.05

	4季短贷
	4
	90
	10
	0.05

	2年长贷
	2
	360
	20
	0.1

	3年长贷
	3
	360
	20
	0.1


1. 【贷款额度】：上年权益*额度计算倍数（上年权益额从上年“资产负债表”提取）。
2. 【贷款类型】：可以自由组合，但长短贷额度之和不能超出上年权益的3倍。
3. 【贷款申请时间】：各年正常经营的任何日期（不包括“年初”和“年末”）。
4. 【贷款类型】：
1 【长期借款】：是指企业向银行借入的期限在一年以上（不含一年）的各项借款。企业可在年中任何日期申请长期贷款，到期一次付息还本。
2 【短期借款】：是指企业向银行借入的期限在1年以内（含1年）的各项借款。企业可在年中任何日期申请短期贷款，到期一次付息还本。
5. 贷款是以【套餐】方式提供，套餐中规定了每份套餐的具体参数，如：2季短贷套餐，一份10万元，使用期为2季（90天/季），贷款利息为年息5%等。
申请贷款时，输入申请改套餐的份数，如：10份，总贷款量即为：10份×10万（套餐金额）＝100万；
6. 贷款/利息的还款：
1 系统每月1日提供本月到期贷款和利息的账单，但不提供具体到期日的信息（可以在【收支明细】查询具体到期日期）。
2 正常还款和还利息可以在贷款到期或者利息到期日之前（包括到期日当天）操作，否则将进入容忍期，及发生违约金和OID减数1。
3 如果当月应还贷款进入容忍期（即违约未还），则不能进行贷款操作（不论是否还有额度）。
6.3. [bookmark: _Toc493792937][bookmark: _Toc22950]应收款和应收款贴现
表4贴现规则说明
	序号
	贴现费用率
	贴现期（天数）

	1
	0.05
	30

	2
	0.1
	60

	3
	0.15
	90

	4
	0.2
	120


1. 【应收款】是企业应收但未收到的款项。
2. 【应收账期】是从确认应收款之日到约定收款日的期间。
3. 贴现是指债权人在应收账期内，贴付一定利息提前取得资金的行为。不同应收账期的贴现利息不同。注：贴现期30天的贴现率，是指含30天以内的贴现率均为0.05，60天为大于30，且小于等于60天的贴现率。
6.4. [bookmark: _Toc493792938][bookmark: _Toc27220]应交费用计算和缴纳
表5费用计算规则
	序号
	费用
类型
	算法
	计算值
（万元）
	费用
比例
	扣减
资源
	计算时间
	是否手
工操作

	1
	管理费
	固定常数
	5
	1
	现金
	每月1日
	是

	2
	维修费
	生产线原值
×费用比例
	计算
	0.1
	现金
	满360天
	是

	3
	折旧
	（生产线原值－残值）÷折旧年限
	计算
	1
	生产线
净值
	满360天
	系统自动扣除

	4
	所得税
	（当年权益-纳税基数）×费用比例
	计算
	0.2
	现金
	每年年末
	系统自动扣除


1. 每月1日，系统按照表中规定的计算方式，自动计算出本月应交的费用项，分别列示在当月应交费用表内；利息和银行还款也被列在本费用表中一并处理（支付的相关规则见贷款规则6.2.）；
2. 费用支付有系统自动扣减和手动支付两种；
1) 自动扣减项：在当月计算后，系统自动执行支付（如：所得税和折旧）
2) 手动支付项：在本月的任何日期，先手动选择费用项，点击【支付】按钮执行支付，被选定的费用项全额支付；
3. 如果费用项有指定的到期支付日期（如：生产线维修费16日为到期日），需在到期日之前（包括到期日当日）支付，否则按违约处理。
1 本月内的到期的费用可以选择提前支付；
2 如果某种费用支付截止日前未完成支付操作，则被记为违约费用，需要额外计算违约金（违约金＝费用本金×违约比例），此时显示的应支付费用即为费用本金＋违约金；
3 本月费用没有在30日前（包括30日）支付，将合并到下月费用中。但上月未交费用为违约未交状态，并按照设定的违约金比例，计算违约金，违约金将被合并到下月费用中。
4 如果容忍期内仍然没有完成支付，系统将强制扣除违约的费用及违约金，并按照表5的规则，扣减全市场的OID减数1及OID减数2；
4. 本年12月份，将对本年的所有费用进行强制清缴，即：
1) 12月份的所有费用的容忍期到期日调整为12月29日；
2) 12月30日即对所有未交费用按照强制扣除处理，并按照OID减数1，OID减数2扣减所有市场的OID。
表6费用违约规则说明
	序号
	费用明细
	是否扣减全部市场OID
	违约金比例
	违约容忍期限
（天）
	OID减数1
	OID减数2

	1
	管理费
	是
	1
	30
	0.1
	0.1

	2
	所得税
	否
	0
	30
	0
	0

	4
	折旧
	否
	0
	30
	0
	0

	5
	维修费
	是
	0.2
	30
	0.1
	0.1

	6
	基本工资
	否
	0
	30
	0
	0

	7
	员工福利
	否
	0
	30
	0
	0


6.5. [bookmark: _Toc493792939][bookmark: _Toc19973]财务总监报表
表7财务总监统计报表
	资金项目
	金额
	目标表表项

	管理费
	
	【费用表】管理费（第1项）

	设备维修费
	
	【费用表】设备维修费（第2项）

	转产及技改
	
	【费用表】转产及技改（第3项）

	基本工资
	金额为0
	【费用表】基本工资（第10项）

	培训费
	金额为0
	【费用表】培训费（第11项）

	*财务费用
	
	【利润表】财务费用（+）（第9项）

	本年折旧
	
	【利润表】折旧（+）（第5项）

	违约罚金合计
	
	【利润表】销售（-）（第9项）

	现金余额
	
	【资产负债表】现金 （第1项）

	应收款
	
	【资产负债表】应收款（第2项）

	应付款
	
	【资产负债表】应付款（第14项）

	长期贷款余额
	
	【资产负债表】长期贷款（第12项）

	短期贷款余额
	
	【资产负债表】短期贷款（第13项）

	股东资本
	
	【资产负债表】股东资本（第17项）

	所得税
	
	【利润表】所得税（第11项）


 特别提示：表中所有数据均按正数填写
1. 【管理费】、【设备维修费】、【转产及技改】：是全年支付的总和
2. 【基本工资】、【培训费】：是人力资源支出的操作工人的费用，每月1日在系统账单中列支，可以通过现金支出查询全年总和。
3. 【财务费用】：财务费用特指：本年的【贷款利息】，【利息违约金】，还贷【本金违约金】和【贴现息】四项之和；
4. 【折旧】：本年提取的生产线折旧合计，数据来源于本年消息通知有哪条生产线发生过折旧，然后查询生产线类型，计算出提取的折旧额；
5. 【违约罚金合计】：
1) 维修费违约；
2) 管理费违约；
3) 代工收货违约；
4) 税款违约金；
5) 租金违约金；
6) 处理财产损失（注：财产损失是出售生成线的资产损失，资产损失＝生产线价值—累计折旧—残值）；
6. 【所得税】：此项需要根据本年的权益合计计算是否需要交税而定。操作方法如下：
1) 当年税前利润为负（≤0），则当年为不盈利，不用交税
2) 当年税前利润为正（＞0），则当年为盈利，
所得税=应税金额 * 税率
应税金额=当年税前利润-以前年度亏损
注:以上规则最终解释权归裁判组所有.
附录：操作失误说明
	比赛中很多行为会计算“操作失误率”。操作失误率能够影响最终成绩，现将所有可以造成失误的行为列举如下：
	失误行为
	失误行为

	原料下单失败
	强制扣还过期利息

	原料收货延期
	强制支付应付款

	零售购买失败
	未按时提交报表

	预算申报失败
	强制处理违约订单

	申请年初订单失败
（与未分配不同，例如数量错误）
	强制处理延期到货

	拨款失败
	强制处理失效原料

	反向调拨失败
	强制扣除厂房租金

	申请贷款失败
	强制处理代工收货违约

	支付贷款失败
	强制扣除费用

	支付贷款延期
	强制还贷

	应收延期
	建线失败

	资质投资失败
	预配失败

	广告投放失败
	推进失败

	购买厂房失败
	开产失败

	支付厂房租金延期
	转产失败

	买转租支付租金失败
	技改失败

	支付情报费用失败
	推进延期

	订单交货延期
	

	零售售出失败
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